Checkliste — wiederkehrende Leistungen

Verkauft der Inhaber das Unternehmen gegen wiederkehrende Leistungen in Form von Raten oder Rentenzahlungen,
muss er einige Jahre warten, bis der Kaufpreis ganz getilgt ist. Sie sollten daher gut liberlegen, ob diese Zahlungsweise
die richtige fiir Sie ist.

Anhand unserer Checkliste konnen sie schnell und sicher die fiir Sie wichtigsten Punkte abwagen.

Ist meine Altersvorsorge durch weiteres Vermoégen abgesichert? Oja/Onein
Wie hoch ist mein monatlicher finanzieller Bedarf? €
Bieten sich durch die Zahlung von Renten z.B. steuerliche Vorteile? Oja/Onein
Wie hoch ist der Verkehrswert des Unternehmens? €
Werden die zukiinftig erwarteten Unternehmensertrage ausreichen, um Oja/Onein

zusatzlich zu den laufenden Aufwendungen auch die Zahlungen an mich als
Ubergeber zu tragen?

Sollten gleichbleibende Zahlungen vereinbart werden oder sollten die
Zahlungen z.B. gewinnabhangig sein?

(O gleichbleibend / O

Sollten gleichbleibende Zahlungen z.B. an die Inflationsentwicklung Oja/Onein
angepasst werden?

Kénnen Sicherheiten fir den Fall vereinbart werden, dass der Nachfolger ~ (Oja/ () nein
seinen Zahlungsverpflichtungen nicht mehr nachkommt?

Wie werthaltig sind diese Sicherheiten? (Skala)
(O gering / O weniger werthaltig / O werthaltig / O sehr werthaltig

Sollten die Rentenzahlungen auch nach meinem Tod an meinen z.B.noch ~ (Oja/(nein
lebenden Ehegatten, oder andere Erben erfolgen?

Wenn ja, wie kann ich dieses vertraglich vereinbaren?
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